
  

  

BISA Leasing S.A. 

te informa 

 
Esta Entidad es Supervisada por ASFI. 



 

  

 

Modalidad de financiamiento mediante la cual la 
empresa arrendadora (BISA Leasing S.A.) adquiere 
un bien seleccionado por el cliente para 
otorgárselo en arrendamiento financiero a través del 
pago de cuotas periódicas por un periodo 
determinado de tiempo, al final del cual el cliente 
tiene la opción de compra de dicho bien por un valor 
residual previamente acordado. 

 

  

Modalidad de financiamiento mediante la cual el 
cliente obtiene liquidez a cambio de transferir la 
propiedad de un bien a la empresa arrendadora 
(BISA Leasing S.A.), para ser arrendado por el 
mismo cliente a través del pago de cuotas 
periódicas por un periodo determinado de 
tiempo, al final del cuál, éste tiene la opción de 
recompra del bien por un valor residual 
previamente acordado. 

 

 

 

      
 
 

 

 

Acuerdo, convenio o contrato, en virtud al
cual se modifican las principales
condiciones de un crédito por deterioro en
la capacidad de pago del deudor, ya sea
estableciendo un monto diferente o un
nuevo plan de pagos por el saldo del
crédito. Debe estar instrumentada
mediante nuevo contrato o una adenda al
contrato original.1

Es el periodo acordado durante el cual el
prestatario no tiene que efectuar pagos a
capital ni intereses​ 2

PROVEEDOR 

 

Esta Entidad es Supervisada por ASFI. 

 

  

1: Glosario de Términos Económicos Financieros de la Autoridad de Supervisión del Sistema Financiero-ASFI, p 101. 

2: Recopilación de normas para servicios financieros-ASFI Libro 3 Título II Capitulo IV Reglamento para la evaluación y calificación de cartera de créditos 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Cliente con Pleno y Oportuno Cumplimiento de Pago – CPOP: Para que un 

prestatario sea considerado CPOP, su Historial Crediticio de Pagos (HCP) disponible en 

la Central de Información Crediticia (CIC), debe reflejar durante los últimos sesenta (60) 

meses las siguientes características:
 3 

 
 

 

   

 

Cuenta mínimamente con 24 reportes mensuales,
consecutivos o no.

En los veinticuatro (24) reportes citados, la diferencia entre la
fecha programada para el pago de la cuota y la fecha en que
realizó el pago de la misma, no es mayor a tres (3) días, en
no más de dos (2) cuotas continuas o cuatro (4) discontinuas.

El estado de sus operaciones crediticias, en todos los meses
reportados, muestra que éstas se encuentran registradas
contablemente en la cuenta 131.00 “Cartera Vigente”,
conforme a la nomenclatura establecida en el Manual de
Cuentas para Entidades Financieras (MCEF).

Beneficios que BISA Leasing S.A ofrece a 

Clientes CPOP 

Beneficios Empresarial PyME Microcrédito Consumo 

Mejora de tasa de interés 
en 0,10% 

  
X X 

Ampliación de plazo de 
hasta un 10% del plazo 

máximo establecido para 
cada modalidad de 

arrendamiento financiero 
en función a la vida útil del 

bien. 

    
 
 

X 

Se financiará hasta el 85% 
de bienes nuevos en una 

operación de leasing 
directo y leaseback 

 
 

X 

 
 

X 

 
 

X 

 
 

X 

Se financiará hasta el 75% 
de bienes usados en una 

operación de leasing 
directo y leaseback. 

 
 

X 

 
 

X 

 
 

X 

 
 

X 

 

Esta Entidad es Supervisada por ASFI. 3: Recopilación de normas para servicios financieros-ASFI Libro 3 Título II Capitulo II - Reglamento de la Central de información Crediticia 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Planteamiento de la idea

Todo plan de negocios de una empresa en marcha o no, tiene origen y parte de una
motivación personal o grupal. Así, el documento que describe la idea de negocio
debe incorporar un poco de historia, como nació la idea, desde cuándo existe, qué
motivó su creación, y los hechos más importantes que hayan transcurrido durante su

desarrollo y evoluciòn.5

Entorno

Un análisis del entorno es fundamental para descubrir oportunidades sobre la base de
las cuales podrían surgir ideas de negocios. Además, un profundo análisis del entorno
permitirá al empresario identificar las amenazas que dificultarían su ingreso al
mercado o la necesidad de cambiar el rumbo de la empresa.6

Conceptos Financieros Útiles Para El Buen 

Manejo De Un Negocio  

Es un documento, escrito de manera clara, 

precisa y sencilla, que es el resultado de un 

proceso de planeación. Este sirve para guiar 

un negocio, porque muestra desde los 

objetivos que se quieren lograr hasta las 

actividades cotidianas que se desarrollarán 

para alcanzarlos.4  

 

4: WEINBERGER, K. (2009). PLAN DE NEGOCIOS Herramienta para evaluar la viabilidad de un negocio, p 33. 

5: WEINBERGER, K. (2009). PLAN DE NEGOCIOS Herramienta para evaluar la viabilidad de un negocio, p 46. 

6: WEINBERGER, K. (2009). PLAN DE NEGOCIOS Herramienta para evaluar la viabilidad de un negocio, p 51. 
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Marketing

Todo plan debe contener objetivos y el primer objetivo del marketing es el de ventas. Este
objetivo de ventas debe establecerse en función a la demanda estimada en el sondeo de
mercado, a las expectativas del empresario y a la capacidad de producción y
endeudamiento de la empresa. 7

Recursos Humanos

Una vez definidos los objetivos y estrategias del plan de marketing, es muy importante que
el empresario desarrolle el plan de recursos humanos. Las personas son el elemento clave
del éxito empresarial y por ello un recurso humano de calidad podría significar una ventaja
para la empresa.8

Presupuesto y Finanzas 

En el sector presupuesto y finanzas se debe integrar todos los planes y estrategias
previamente establecidas en el plan de negocios. Asimismo deberá reflejar todas las
decisiones que usted ha tomado referente a los recursos económicos necesarios para la
realización del plan de negocios, los costos totales, la inversión inicial, las fuentes de
financiamiento y evaluar la rentabilidad económica y financiera del plan de negocios. 9

Es una herramienta de planeación que expresa, 

en términos monetarios, las operaciones y 

recursos que forman parte de la empresa en un 

periodo determinado, con la intención de lograr 

los objetivos planteados de la empresa.10 

 

 

Representación estructurada de la situación 

financiera y de las transacciones llevadas a cabo 

por la empresa o entidad financiera. El objetivo 

es suministrar información acerca de la situación 

y rendimiento financiero, así como de los flujos 

de efectivo, que sea útil a una variedad de 

usuarios al tomar sus decisiones económicas.11 

 

Esta Entidad es Supervisada por ASFI. 

7: WEINBERGER, K. (2009). PLAN DE NEGOCIOS Herramienta para evaluar la viabilidad de un negocio, p 69. 

8: WEINBERGER, K. (2009). PLAN DE NEGOCIOS Herramienta para evaluar la viabilidad de un negocio, p 87. 

9: WEINBERGER, K. (2009). PLAN DE NEGOCIOS Herramienta para evaluar la viabilidad de un negocio, p 93. 

10: Glosario de Términos Económicos Financieros de la Autoridad de Supervisión del Sistema Financiero-ASFI, p 95. 

11. Glosario de Términos Económicos Financieros de la Autoridad de Supervisión del Sistema Financiero-ASFI, p 61. 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Cantidad de dinero que 
posee un negocio o 
empresa obtenidos 

mediante aportaciones 
de los socios o 
accionistas.12 

Cantidad de dinero o bienes 

que una persona, empresa o 

país debe a otra y que 

constituyen obligaciones que 

se deben saldar en un plazo 

determinado.13 

Esta Entidad es Supervisada por ASFI. 
 

12: Glosario de Términos Económicos Financieros de la Autoridad de Supervisión del Sistema Financiero-ASFI, p 37. 

13: Glosario de Términos Económicos Financieros de la Autoridad de Supervisión del Sistema Financiero-ASFI, p 52. 

 

 

 


